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BENVENUT*BENVENUT*

Grazie per aver scaricato questa guida.

Qui troverai tanti spunti e consigli utili per iniziare a
implementare una strategia digitale in grado di trasmettere il tuo
valore e generare un flusso costante di contatti in linea con il
tuo target. 

Forse hai già una strategia digitale, ma vorresti ottimizzarla. O
forse sei agli inizi e il solo pensiero di iniziare a comunicare online
ti mette ansia. 

In qualsiasi caso, questo PDF è uno strumento pratico che ti
aiuterà ad attirare naturalmente a te i clienti giusti e ad
aumentare le vendite. 

Iniziamo?
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COSA TROVERAI NEL PDFCOSA TROVERAI NEL PDF

Vedremo insieme perché è importante generare un flusso
costante di contatti per far crescere il tuo business e che
iniziare può essere più semplice di quello che pensi

Scoprirai gli errori più frequenti che forse ti impediscono di
vendere online 

Approfondirai che cos’è un freebie e perché è fondamentale
nella tua strategia digitale per attrarre naturalmente clienti
di valore

Ti darò ispirazione con 100 idee già pronte per creare il tuo
freebie in base al tuo settore

Passeremo alla pratica con tanti strumenti per iniziare a
realizzare il tuo freebie fin da subito 
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GENERARE CONTATTI:GENERARE CONTATTI:  
È DAVVERO IMPORTANTE?È DAVVERO IMPORTANTE?  

Iniziamo con uno spoiler: SÌ!

Soprattutto, è fondamentale generare contatti in target, che
abbiano davvero bisogno del tuo prodotto o servizio e che
acquisteranno con più facilità. 

Forse ora stai pensando che dobbiamo continuamente andare alla
ricerca di nuovi contatti. In realtà, sono felice di dirti che non è
così: è possibile automatizzare questo processo attraverso una
strategia digitale su misura per te. 

Solo in questo modo il tuo business può diventare una macchina
che gira, che attira naturalmente le persone giuste e che cresce. 
Altrimenti continuerai ad essere legata alla tua operatività
quotidiana e, probabilmente, continuerai a fare alcuni errori che ti
impediscono di vendere... 
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FORSE STAI FACENDOFORSE STAI FACENDO  
UNO DI QUESTI ERRORI...UNO DI QUESTI ERRORI...    

Ti è mai capito di trovarti su una pagina in cui ti era richiesto di
lasciare un contatto e non l’hai fatto? 

Pensaci bene... Forse hai avuto la sensazione che volessero venderti
qualcosa, giusto? Forse non sono riusciti a toccare le tue corde, a
suscitare quella fiducia necessaria per condividere
un’informazione personale. 

Sì, lasciare il proprio contatto è un atto di fiducia!

Scegliamo di fidarci di una persona con cui sentiamo affinità, che
pensiamo possa capire la nostra situazione, i nostri problemi e che
riteniamo autorevole e competente abbastanza per farci stare
meglio grazie al suo prodotto o servizio. 

Ora pensa alla tua comunicazione online: riesci a suscitare fiducia?
4
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SAI EMPATIZZARESAI EMPATIZZARE  
CON IL TUO PUBBLICO?CON IL TUO PUBBLICO?

Per creare fiducia è fondamentale conoscere a fondo il proprio
pubblico: le sue caratteristiche, i suoi problemi, le sue
preoccupazioni, le sue motivazioni, i suoi obiettivi, le sue
sensazioni, le sue abitudini... 

Solo in questo modo puoi creare una comunicazione empatica e
puoi valorizzare il tuo prodotto o servizio come soluzione ai
cosiddetti “punti di dolore” del tuo target. Solo così puoi
agganciare il tuo pubblico facendo leva sulle sue  emozioni e
costruendo una relazione autentica e duratura. Solo in questo
modo il tuo pubblico vedrà in te quella persona autorevole di cui
fidarsi e nel tuo prodotto o servizio la soluzione a uno dei suoi
problemi.  

Ricorda che le persone non acquistano prodotti o servizi, ma
emozioni e promesse di una vita migliore. 
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ATTIRA, NON VENDEREATTIRA, NON VENDERE

Il punto è proprio questo: per vendere non devi vendere!
Per vendere devi attirare, trasmettere il tuo valore e dare prima di
chiedere un atto di fiducia in cambio. 

Sì, ma come si fa? Un freebie è un elemento fondamentale della tua
strategia digitale per attrarre a te persone in target. 

Si tratta di un contenuto di valore che offri gratuitamente ai tuoi
potenziali clienti in cambio delle loro informazioni di contatto
(email e/o numero di cellulare).

Vedremo i dettagli più avanti, ma ci tengo a dirti che è una
strategia che utilizzo personalmente per il mio business da anni
e che consiglio a quasi tutte le mie clienti. 

Sei curios* di conoscere la mia storia?
6
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Se mi segui su Instagram saprai che sono Naima Giovannini,
@naimagiovannini, Digital Strategist da vari anni ma fino a tre
anni fa dipendente infelice e insoddisfatta.

Il Digital Marketing è sempre stata una delle mie più grandi
passioni, essere riuscita a farla diventare il mio lavoro era già
una grande soddisfazione, ma essere dipendente in un ufficio mi
faceva sentire un piccolo ingranaggio in una macchina che
sembrava senza fine.

La mia carriera da dipendente in un'agenzia di marketing digitale
mi aveva insegnato molte cose, ma mancava quella scintilla di
passione che rende il lavoro davvero gratificante.

LA MIA STORIALA MIA STORIA
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LA MIA STORIALA MIA STORIA

Il mio sogno di diventare una Digital Strategist freelance era
sempre stato presente, ma lo avevo tenuto nascosto nel mio cuore
per troppo tempo. Mi rendevo conto che dovevo trovare il coraggio
di percorrere questa strada. 

Avevo competenze nel settore e una visione chiara su come
migliorare le strategie di marketing digitale per altre
professioniste come me. Era il momento di credere in me stessa e
mettere in pratica il mio sogno.

Decisi di pianificare attentamente la mia transizione. Iniziai a
studiare e ad acquisire competenze aggiuntive nel campo del
digital marketing, frequentando master universitari e corsi
online. 
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LA MIA STORIALA MIA STORIA

La decisione di licenziarmi dal mio lavoro a tempo indeterminato
non fu presa alla leggera. Avevo risparmiato un fondo di emergenza
che mi avrebbe coperto per un periodo iniziale mentre cercavo
clienti e costruivo la mia attività. Aprii la partita IVA e iniziai a
lavorare su progetti freelance mentre ero ancora impiegata.

Quando finalmente mi licenziai, sentivo un misto di eccitazione e
timore. Ma sapevo che era la strada giusta per me. Iniziai a lavorare
a tempo pieno come Digital Strategist indipendente, mettendo in
pratica tutte le competenze e le idee che avevo sviluppato nel corso
degli anni.

All'inizio, le sfide non mancarono. Dovevo costruire una clientela e
gestire tutti gli aspetti del mio business, dall'acquisizione dei clienti
alla contabilità. Ma la mia passione e la mia determinazione mi
spingevano avanti. 
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COME HO FATTO ADCOME HO FATTO AD
ACQUISIRE NUOVI CLIENTI?ACQUISIRE NUOVI CLIENTI?
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GENERAZIONE CONTATTIGENERAZIONE CONTATTI

Ero un Digital Strategist freelance, appassionata del mio lavoro e
desiderosa di aiutare altre professioniste a crescere attraverso strategie
di marketing digitale innovative. 

Avevo lavorato duramente per costruire la mia reputazione e avevo
clienti soddisfatte, ma sapevo che c'era ancora molto da fare per far
crescere il mio business.

Un giorno, mentre ero immersa in una strategia di marketing per una
cliente, mi resi conto di quanto fosse importante instaurare relazioni
autentiche con il mio pubblico target. Volevo offrire valore aggiunto e
creare un legame più stretto con le persone interessate ai miei servizi.

Decisi di mettere in pratica un concetto che avevo spesso raccomandato
ai miei clienti: creare freebie irresistibili. Avevo visto il successo che
questi strumenti di lead generation avevano portato ad altri, ma ora era
il momento di applicarli a me stessa.
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Uno dei miei freebie di maggior successo è stato il webinar gratuito
Digital Revolution in cui ho condiviso consigli pratici e strategie
concrete per aiutare altre professioniste a prosperare con la loro
presenza digitale, partendo proprio dall’evoluzione del mio business. 

La preparazione del webinar è stato un processo lungo, ma emozionante.
Dopo un’attenta analisi del mio target e delle sue esigenze, ho
pianificato attentamente il contenuto, ho creato una presentazione
accattivante e ho esercitato la mia voce per garantire una presentazione
fluida e coinvolgente. 

Per promuovere il webinar, ho deciso di investire un budget pubblicitario
di meno di 1000 euro in annunci online mirati. Ho utilizzato le mie
competenze come Digital Strategist per creare annunci coinvolgenti su
piattaforme come Facebook e Instagram, che erano frequentate dai miei
potenziali clienti. Inoltre, ho creato una landing page dedicata al
webinar sul mio sito web, dove i visitatori potevano registrarsi per
partecipare.

DIGITAL REVOLUTIONDIGITAL REVOLUTION
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Il risultato fu sorprendente. Il webinar aveva attirato un vasto pubblico, con
oltre 1000 partecipanti in diretta. Ma la cosa più entusiasmante fu il suo
impatto sul mio business.

Dopo il webinar, ho iniziato a ricevere richieste di consulenze e progetti da
parte dei partecipanti. Nel giro di poche settimane, avevo convertito più di
65.000 euro in vendite dirette, grazie al valore che avevo offerto durante il
webinar.

La mia storia dimostra quanto sia potente la combinazione di un lead
magnet efficace e una strategia pubblicitaria mirata. Grazie alla dedizione,
alla passione e alle conoscenze nel mio settore, sono riuscita a ottenere
risultati straordinari, generando contatti di qualità e aumentando le mie
entrate in modo significativo. La "Digital Revolution" aveva portato una
rivoluzione anche alla mia attività, dimostrando che il marketing digitale
ben eseguito può fare la differenza.

DIGITAL REVOLUTIONDIGITAL REVOLUTION
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Crescita del profilo Instagram durante tutta
la promozione evergreen del webinar
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SCALATA DIGITALESCALATA DIGITALE

L'idea di creare il webinar Scalata Digitale mi venne in mente mentre
lavoravo su una strategia per una delle miei clienti. Mi resi conto che
molte libere professioniste, nonostante il loro impegno, trascuravano
molte opportunità che l’online metteva loro a disposizione per
aumentare le vendite e la loro visibilità anche rimanendo offline.

Era un argomento che volevo condividere con il mio pubblico.
Decisi di creare un webinar gratuito in cui avrei illustrato tre esempi
concreti di strategie applicabili online per scalare il proprio
business. 

Ho lavorato duramente per preparare il contenuto, creare slide efficaci e
assicurarmi che il webinar fosse informativo e coinvolgente. Ho inserito
casi studio e fatto partecipare al webinar alcune delle mie clienti, in
qualità di ospiti, per portare le loro esperienze e il loro business come
caso studio. 

14
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La risposta è stata incredibile. Le iscrizioni hanno superato rapidamente le
aspettative, e il giorno del webinar, più di 1200 persone si sono connesse
per ascoltare le mie strategie. 

Ma il vero successo è arrivato dopo il webinar. Avevo messo a disposizione la
registrazione per coloro che non avevano potuto partecipare in diretta.
Questa registrazione ha continuato a generare interesse e nuove iscrizioni
nel corso delle settimane successive.

Le persone che avevano partecipato al webinar e scaricato la registrazione
erano interessate a ricevere ulteriori consulenze personalizzate. Nel giro di
poche settimane, avevo acquisito numerosi nuovi clienti e il mio fatturato
aveva superato i 100.000 euro entro il mese di marzo.

SCALATA DIGITALESCALATA DIGITALE
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CHE COS’È UN FREEBIE?CHE COS’È UN FREEBIE?

16

Rappresenta un'offerta o un contenuto gratuito che un'azienda o un
libero professionista mette a disposizione del pubblico, generalmente
online. 

La caratteristica chiave di un Freebie è che è gratuito per chi lo riceve.
Può essere un ebook, una guida, un template, una check-list, un video, o
qualsiasi altra risorsa che aggiunga valore all'utente senza richiedere un
pagamento in denaro.

Un Freebie è parte integrante di molte strategie di marketing. Serve a
raggiungere diversi obiettivi, come la generazione di lead (catturare
informazioni di contatto), la costruzione dell'autorità e dell'affidabilità
del brand o personal brand, l'incremento della visibilità, l'aumento delle
vendite attraverso l'engagement e il coinvolgimento dell'utente.
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CHE COS’È UN FREEBIE?CHE COS’È UN FREEBIE?
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Un Freebie deve fornire un valore reale all'utente, deve rispondere a
un’esigenza specifica o a un interesse del pubblico di riferimento. Ad
esempio, un blogger di cucina potrebbe offrire un ebook gratuito con
ricette esclusive, mentre un consulente finanziario potrebbe condividere
una check-list per la pianificazione finanziaria.

Solitamente, per ottenere un Freebie, gli utenti devono fornire alcune
informazioni di contatto, come il nome e l'indirizzo email. Questo
scambio di dati è un componente cruciale della generazione di lead,
poiché consente all'azienda o al libero professionista di stabilire un
canale di comunicazione diretto con l'utente interessato.

Un Freebie ben progettato può guidare gli utenti verso conversioni
future. Ad esempio, dopo aver scaricato un ebook gratuito, gli utenti
potrebbero essere più inclini a effettuare un acquisto o ad approfondire
il rapporto con il brand o il personal brand.
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PERCHÉ FARE UN FREEBIE?PERCHÉ FARE UN FREEBIE?

Attrarre e Coinvolgere il Pubblico
Un punto cruciale per la propria presenza digitale è attirare e
coinvolgere il proprio pubblico. In un mondo digitale affollato di
contenuti, il tuo obiettivo è emergere e catturare l'attenzione delle
persone interessate ai tuoi prodotti o servizi. Un Freebie ben
progettato è una potente calamita che può attirare potenziali
clienti o utenti verso il tuo marchio o il tuo sito web.

Generare Lead di Qualità
Un Freebie offre un'opportunità perfetta per acquisire
informazioni di contatto di potenziali clienti interessati. Quando le
persone scaricano il tuo Freebie, solitamente devono fornire il loro
nome e l'indirizzo email, consentendo così di costruire un database
di contatti di alta qualità.

18
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PERCHÉ FARE UN FREEBIE?PERCHÉ FARE UN FREEBIE?

Dimostrare la professionalità e l'affidabilità
Un Freebie di valore fornisce ai potenziali clienti un assaggio delle
tue competenze e della professionalità nel tuo settore. Se
condividi contenuti informativi, guide dettagliate o risorse
pratiche, dimostri di essere un professionista affidabile e
competente. Questo contribuisce a costruire fiducia e afferma la
tua autorità nel settore.

Costruire una Relazione a Lungo Termine
Il marketing digitale non riguarda solo una vendita singola, ma
anche la creazione di relazioni a lungo termine con i clienti. Un
Freebie è il punto di partenza ideale per instaurare una
connessione con il tuo pubblico. Puoi continuare a fornire valore
attraverso l'email marketing e altri canali, mantenendo così
l'interesse e la fedeltà dei tuoi contatti.
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TIPOLOGIE E FORMATITIPOLOGIE E FORMATI

Puoi dare sfogo alla tua fantasia e sperimentare diverse tipologie
di freebie in base all’analisi del tuo target. Ecco alcuni esempi: 

1 FILE PDF
Puoi creare delle guide, dei mini e-book, dei test o dei
contenuti grafici stampabili o riutilizzabili. 

2 VIDEO O PODCAST
Puoi creare dei video tutorial, delle audio guide o dei
podcast.

3 FILE DNG O JPG
Puoi decidere di inviare dei preset o delle immagini

4 WEBINAR O MINI CORSI GRATUITI
Puoi organizzare contenuti gratuiti di formazione su un
argomento rilevante per la tua community. 

20
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INIZIA A CREAREINIZIA A CREARE  
IL TUO FREEBIEIL TUO FREEBIE

Per creare un freebie efficace e rilevante, è importante fare le
giuste analisi prima di mettersi all’opera. Nello specifico: 

Analizza il tuo pubblico e individua almeno un argomento
caldo da trattare
Chiedi direttamente alla tua community quali sono le
problematiche di cui vogliono tu parli
Analizza i DM e le domande che ti vengono poste più spesso

Analizza i competitor per differenziarti il più possibile e
rendere la tua comunicazione sempre più unica

Chiediti in che modo e con che contenuto puoi risolvere un
problema del tuo target

Ricorda che il contenuto deve essere UTILE, interessante e
deve soddisfare le esigenze del tuo pubblico.
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100 IDEE DI FREEBIE100 IDEE DI FREEBIE
DIVISE PER SETTOREDIVISE PER SETTORE

22

F
R

E
E

B
IE

 L
IK

E
 A

 P
R

O



P
E

D
 Z

E
R

O
 A

N
S

IA

ARTE E ARTIGIANATOARTE E ARTIGIANATO

Video tutorial per la creazione di prodotti artigianali popolari1.
Modelli stampabili per progetti artistici2.
E-book con suggerimenti su come avviare un'attività
imprenditoriale

3.

Sfondi desktop o screensaver con motivi artistici o artigianali4.
Ebook sull'arte del packaging: consigli su come confezionare i
prodotti in modo accattivante e professionale

5.

Calendario delle fiere ed eventi locali6.
Guida all’utilizzo dei prodotti artistici o di artigianato con idee
per l’arredamento della casa 

7.

Guide digitali su tecniche artistiche o artigianali specifiche8.
Kit di strumenti per la creazione di prodotti artisti o artigianali9.
Webinar sulle proprietà e i benefici di diversi materiali 10.

23
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FITNESSFITNESS

Guida per principianti con consigli su come iniziare un
programma di allenamento

1.

Calendario di allenamento mensile dettagliato e adatto a diversi
livelli di fitness 

2.

Accesso gratuito a una serie di video corsi di allenamento 3.
Breve quiz per aiutare le persone a valutare il loro livello di
fitness

4.

Guida allo stretching e al recupero con esercizi specifici5.
Modello di pianificatore settimanale per registrare i propri
obiettivi di allenamento e alimentazione

6.

Tutorial in cui spieghi come eseguire correttamente alcuni
esercizi specifici

7.

Programma con 30 brevi esercizi da eseguire ogni giorno per un
mese per aiutare le persone a non perdere la motivazione

8.

Webinar in cui spieghi i benefici di un allenamento personalizzato9.
Webinar in cui spieghi come seguire un’alimentazione
personalizzata in base al tipo di allenamento

10.
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VIAGGIVIAGGI

E-book gratuito in cui dai consigli pratici pianificare il viaggio in
autonomia

1.

Modello completo di checklist valigia e strumenti utili per
organizzare un viaggio

2.

Webinar sui segreti per un viaggio low-budget3.
Mappa interattiva delle attrazioni locali di una destinazione4.
Lista delle migliori app di viaggio da scaricare 5.
Quiz per scoprire quale tipo di viaggiatore sei 6.
Itinerario per un weekend perfetto in una destinazione7.
Guida con consigli e risorse utili per persone che viaggiano da
sole 

8.

Guida alle perle nascoste e ai luoghi più inesplorati di una
destinazione 

9.

Video tutorial su come creare un itinerario personalizzato 10.
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CRESCITA PERSONALECRESCITA PERSONALE

E-book gratuito sullo sviluppo delle abilità di leadership 1.
Checklist per la pianificazione dei tuoi obiettivi personali e
professionali

2.

Pacchetto audio con 5 meditazione guidate 3.
Serie di video tutorial con tecniche di gestione dello stress4.
Modelli di journaling per la riflessione quotidiana5.
Lista di letture consigliate per la crescita personale6.
Quiz per scoprire il tuo stile di comunicazione/di apprendimento/
di attaccamento

7.

Guida con tecniche migliorare la comunicazione interpersonale 8.
Un podcast settimanale con interviste a esperti di crescita
personale.

9.

Guida per la creazione di una visione personale e una mappa
mentale dei propri obiettivi.

10.
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FOOD E NUTRIZIONEFOOD E NUTRIZIONE

E-book gratuito sulle ricette sane per la colazione1.
Una checklist per una spesa alimentare equilibrata 2.
Guida dettagliata alla preparazione di pasti vegetali3.
Mini corso online sulla pianificazione dei pasti 4.
Ricettario digitale di spuntini e smoothie salutari5.
Video tutorial su come leggere le etichette alimentari6.
Infografica sulle porzioni ideali dei diversi gruppi alimentari 7.
Lista di alimenti per migliorare l'energia e la concentrazione 8.
E-book sulle abitudini alimentari per un sonno migliore 9.
Una serie di podcast su temi di nutrizione e salute 10.
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ABBIGLIAMENTOABBIGLIAMENTO

Guida alle ultime tendenze della moda per la stagione 1.
Ebook su come creare un guardaroba minimalista e che
rispecchia il tuo stile 

2.

Guida alla cura dei tessuti e alla manutenzione degli abiti.3.
Quiz di armocromia per scoprire i colori che più ti valorizzano4.
Video tutorial su come abbinare i colori, capi e fantasie5.
Ebook sull’abbigliamento sostenibile e eco-friendly"6.
Consigli su come trovare l'abbigliamento giusto in base alla body
shape 

7.

Guida per l'acquisto di regali di moda per ogni occasione.8.
Guida al decluttering e al cambio di stagione 9.
Guida alla scelta delle scarpe e degli accessori 10.
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BENESSERE E CURA DI SÈBENESSERE E CURA DI SÈ

Guida alla meditazione per principianti 1.
E-book con pratiche yoga per ridurre lo stress 2.
Video tutorial con esercizi per il benessere mentale 3.
Mini-corso di mindfulness in 7 giorni.4.
Checklist ed esercizi per creare una routine mattutina
energizzante.

5.

Guida alla gestione dell'ansia attraverso la respirazione 6.
E-book sulla bellezza naturale con ricette per maschere e scrub
fatti in casa 

7.

Lista di 10 alimenti per aumentare l'energia e la vitalità 8.
Guida alla creazione di un ambiente domestico rilassante 9.
Sfida di 30 giorni per migliorare il tuo benessere e prenderti cura
di te 

10.
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ARCHITETTURA EARCHITETTURA E
ARREDAMENTOARREDAMENTO

E-book completo sulll'arredamento di interni1.
Checklist per la pianificazione di una ristrutturazione domestica 2.
Webinar gratuito su come creare spazi abitativi funzionali 3.
Guida su come scegliere il miglior materiale per il pavimento4.
Download di planimetrie e layout per interni personalizzabili5.
Quiz interattivo per scoprire il tuo stile d'arredamento ideale6.
Guida con 10 consigli per ottimizzare lo spazio in casa 7.
Una consulenza gratuite con un designer d'interni8.
Guida alla progettazione di cucine funzionali e di tendenza 9.
Video tutorial su come arredare una stanza piccola10.
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SERVIZI DIGITALISERVIZI DIGITALI

Webinar in diretta su come creare una campagna pubblicitaria
efficace 

1.

Modello di piano di marketing digitale personalizzabile 2.
Guida all'utilizzo efficace dei social media per le piccole imprese3.
Template di calendario editoriale per la pianificazione dei
contenuti

4.

Ebook sulle migliori pratiche per la creazione di contenuti
coinvolgenti

5.

Tutorial per imparare a utilizzare Canva per i social media 6.
Lista delle migliori risorse e strumenti di marketing digitale7.
Infografica sulle tendenze attuali nel marketing digitale8.
Guida passo-passo alla creazione di una strategia di marketing
sui social media

9.

Template grafici scaricabili e personalizzabili 10.
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MONDO PRIMA INFANZIAMONDO PRIMA INFANZIA

E-book gratuito: "Guida completa alla pappa per neonati" 1.
Checklist per la lista dei prodotti essenziali per il neonato 2.
Mini-corso sulla gestione del sonno del neonato.3.
Video tutorial su come preparare il biberon perfetto 4.
Calendario settimanale di attività per lo sviluppo del neonato 5.
Guida all'allestimento della cameretta per il neonato 6.
Webinar gratuito sui migliori metodi di allattamento al seno 7.
Ricette per pappe casalinghe per neonati 8.
Guida per la scelta del miglior passeggino per il bambino 9.
Tutorial con giochi interattivi da fare a casa con il tuo bambini 10.
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10 TOOL UTILI PER10 TOOL UTILI PER  
CREARE IL TUO FREEBIECREARE IL TUO FREEBIE
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CANVACANVA

È noto per la sua interfaccia utente intuitiva e user-friendly. Anche
chi non ha esperienza nella progettazione grafica può iniziare a
utilizzarlo immediatamente. Le sue funzionalità trascina e rilascia
permettono di creare facilmente design personalizzati.

Offre una vasta gamma di modelli predefiniti per vari tipi di Freebie,
tra cui ebook, guide, infographic, brochure e molto altro. Questi
modelli sono ottimizzati per la formattazione e possono essere
personalizzati in base alle tue esigenze.

Oltre alle funzionalità di base, Canva offre anche strumenti di
editing avanzati che consentono di personalizzare ulteriormente i
tuoi design. Puoi regolare dimensioni, colori, font e molto altro.
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Adobe InDesign è un potente software di desktop publishing
ampiamente utilizzato nell'industria grafica e editoriale, ed è anche
un ottimo strumento per creare Freebie come guide, ebook, report,
manuali e altre risorse educative.

InDesign è noto per la sua capacità di creare layout altamente
professionali e visivamente attraenti. Puoi progettare le tue risorse
educative in modo che siano esteticamente gradevoli e facilmente
leggibili.

InDesign offre strumenti di disegno e illustrazione avanzati che ti
consentono di creare grafiche personalizzate e diagrammi per
arricchire i tuoi Freebie.

InDesign ti permette di esportare i tuoi Freebie in formato PDF
interattivo, perfetto per la creazione di documenti con collegamenti
ipertestuali, video incorporati, moduli e molto altro ancora.

ADOBE INDESIGNADOBE INDESIGN
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Beacon offre un ambiente intuitivo in cui puoi importare
automaticamente i tuoi contenuti esistenti. Questo significa che
puoi prendere articoli del tuo blog, guide, report o qualsiasi altro
tipo di contenuto online e trasformarli facilmente in ebook
professionali senza dover ricreare tutto da zero. La piattaforma è
dotata di strumenti di automazione che semplificano notevolmente
il processo di conversione, permettendoti di risparmiare tempo. 

Il processo di creazione di un ebook con Beacon è abbastanza
semplice. Puoi importare il tuo contenuto direttamente dalla
piattaforma ed è anche possibile incorporare immagini, copertine
personalizzate e tabelle dei contenuti per creare un ebook ben
strutturato e accattivante. Inoltre, Beacon offre una serie di modelli
di design tra cui scegliere, che puoi personalizzare ulteriormente per
adattarli al tuo stile o al tuo marchio. Questa flessibilità ti consente di
creare ebook che si distinguono visivamente e comunicano
efficacemente il tuo messaggio.

BEACONBEACON
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Camtasia è un eccellente strumento per creare Freebie, come video
tutorial, guide, e risorse educative.

Offre una funzionalità di registrazione dello schermo di alta qualità
che ti consente di catturare video dal tuo desktop o da altre fonti. 

Al suo interno ha un potente set di strumenti di editing video che ti
permettono di modificare, ritagliare, aggiungere effetti speciali,
testo, annotazioni, transizioni e molto altro ai tuoi video. 

Puoi sovrapporre video, audio e altri elementi multimediali per
creare contenuti più ricchi e coinvolgenti.

Puoi registrare il tuo audio direttamente in Camtasia o importare
registrazioni audio esistenti. Questo è particolarmente utile per
aggiungere narrazione o spiegazioni ai tuoi video tutorial.

CAMTASIACAMTASIA
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Loom è un ottimo tool per creare Freebie, come video tutorial, guide
e risorse educative ed è noto per la sua semplicità e intuitività. Puoi
registrare video con pochi clic, senza dover affrontare una curva di
apprendimento complessa. Questo rende l'uso di Loom accessibile
anche per coloro che non hanno esperienza tecnica.

Loom offre la possibilità di registrare video rapidi, sia della tua
webcam che dello schermo del computer o da entrambi
contemporaneamente. Questa caratteristica è utile per creare
tutorial, dimostrazioni e guide passo dopo passo.

Loom si integra con strumenti come Slack, Trello e Gmail,
consentendo di incorporare facilmente i tuoi video nei tuoi flussi di
lavoro esistenti.

LOOMLOOM
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StreamYard è un ottimo tool per creare webinar, masterclass,
whorkshop e altri eventi live online.

Ti consente di trasmettere il tuo webinar in diretta su piattaforme
di social media come Facebook, YouTube, LinkedIn e altre. Questo
significa che puoi raggiungere un pubblico più ampio e sfruttare le
piattaforme che già conosci e utilizzi.

Offre una serie di funzionalità di coinvolgimento del pubblico, tra
cui la possibilità di aggiungere commenti in tempo reale, gestire i
moderatori e incorporare domande e sondaggi direttamente nel flusso
video. 

Inoltre, ti consente di personalizzare il webinar con il tuo branding.
Puoi aggiungere il tuo logo, personalizzare i colori e utilizzare modelli
predefiniti per creare un aspetto coerente con il tuo brand.

STREAMYARDSTREAMYARD
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Zoom è un'applicazione di videoconferenza e webinar comunemente
utilizzata per le riunioni virtuali e la comunicazione in tempo reale,
ma che può anche essere utilizzata in modo efficace per la creazione
di Freebie, come webinar gratuiti, guide, tutorial e risorse
educative.

Puoi condividere il tuo schermo durante una sessione Zoom,
funzione essenziale per presentare diapositive, dimostrare l'uso di
software o mostrare qualsiasi tipo di contenuto visivo ai tuoi utenti.
Inoltre, offre funzionalità di chat testuale e di domande e risposte,
consentendo al tuo pubblico di interagire direttamente con te durante
una sessione in diretta. 

Infine, offre opzioni per organizzare webinar, sia in diretta che
registrati. Questo ti consente di raggiungere un pubblico più ampio e
di dare accesso al tuo Freebie a coloro che non possono partecipare in
tempo reale.

ZOOMZOOM
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Adobe Lightroom è un ottimo tool per creare Freebie, come guide
fotografiche, risorse per il fotoritocco e preset.

Ti consente di migliorare e ottimizzare le tue foto in modo
professionale, una funzione fondamentale se stai creando risorse
visive per il tuo pubblico.

La sua suite di strumenti di correzione del colore, correzione
dell'esposizione e manipolazione delle immagini è completa e
altamente efficace. Questo è fondamentale per creare preset di alta
qualità.

Hai il controllo completo su numerosi parametri di fotoritocco, tra
cui bilanciamento del bianco, luminosità, contrasto, saturazione,
curve tonali e molto altro. Puoi regolare ciascun parametro con
precisione per creare preset specifici per il tuo stile.

LIGHTROOMLIGHTROOM
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AUDACITYAUDACITY

Audacity è un software di editing audio gratuito ed open-source
ampiamente utilizzato per creare, registrare, modificare e produrre
contenuti audio ed è anche un ottimo strumento per creare Freebie,
come risorse educative, podcast, guide audio e molto altro.

L'interfaccia di Audacity è intuitiva e user-friendly, rendendo
facile per chiunque iniziare a registrare e modificare l'audio. Anche
i principianti possono imparare rapidamente ad utilizzare il
software.

Audacity consente di registrare audio in alta qualità da sorgenti
come microfoni, schede audio e altre periferiche audio. Puoi
catturare voci chiare e nitide per i tuoi tutorial o risorse.
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GarageBand è preinstallato su dispositivi Apple come Mac e iPad,
caratteristica che lo rende facilmente accessibile a un vasto pubblico
di utenti Apple senza costi aggiuntivi.

Fornisce una vasta selezione di strumenti musicali virtuali, come
chitarre, tastiere, batterie e altro ancora, che possono essere utilizzati
per creare tracce musicali personalizzate per il tuo Freebie.

GarageBand consente di registrare voci e altri suoni in alta qualità,
funzione particolarmente utile per la creazione di tutorial vocali o
spiegazioni audio.

GarageBand offre una serie di strumenti di editing audio che
consentono di tagliare, copiare, incollare, regolare il volume,
applicare effetti e altro ancora per ottenere il risultato desiderato.

GARAGEBANDGARAGEBAND
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CONCLUSIONECONCLUSIONE

Senza dubbio, la creazione di un Freebie richiede un impegno
significativo perché dev’essere realizzato con estrema cura e
precisione al fine di coinvolgere il pubblico in modo efficace.

Non si tratta semplicemente di offrire un contenuto di gratuito, ma di
creare un'esperienza coinvolgente che risulti autentica e di valore
per chi lo riceve.

Dobbiamo capire cosa vogliamo ottenere attraverso il Freebie:
generare lead, educare il pubblico, dimostrare il nostro valore o altro.

È necessario investire tempo nella ricerca per comprendere
pienamente le esigenze e i desideri del nostro pubblico. Quali sono i
loro problemi? Come possiamo aiutarli? Basandoci su queste
informazioni, pianifichiamo il tipo di Freebie che sarà più rilevante ed
efficace.
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CONCLUSIONECONCLUSIONE

Un Freebie deve offrire contenuti di alta qualità. Ciò significa
scrivere testi ben redatti, creare grafiche accattivanti, registrare
video di valore o qualsiasi altra forma di contenuto. La qualità è la
chiave per mantenere l'attenzione del pubblico.

La presentazione del Freebie e il modo in cui viene condiviso sono
fondamentali. Dobbiamo coinvolgere il pubblico in modo efficace,
spiegando chi siamo, quale valore possiamo offrire e come il Freebie
può risolvere i loro problemi o soddisfare i loro bisogni.

Inoltre, anche il Freebie più prezioso rimarrà inutilizzato se non viene
adeguatamente promosso con una strategia digitale su misura. 

Dobbiamo utilizzare le nostre risorse di marketing per farlo
conoscere al nostro pubblico, attraverso il nostro sito web, i social
media, la pubblicità o altre strategie di promozione.
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In sintesi, creare un Freebie richiede impegno perché va oltre la
semplice offerta di contenuti gratuiti. Dev’essere un processo
strategico, in cui ogni passo è studiato per coinvolgere il pubblico in
modo significativo e fornire un valore reale. È parte di un funnel più
completo che ti permette di creare un business automatizzato, in
cui vendi attraendo naturalmente a te le persone giuste. 

Se tutto ciò ti spaventa e pensi di non avere abbastanza tempo e
magari di non avere le giuste competenze NON TI PREOCCUPARE!

Io e Giulia Dovico abbiamo preparato qualcosa di sorprendente che
sarà in grado di aiutarti passo a passo nella realizzazione completa di
un freebie che possa davvero aiutarti a posizionarti online e a
generare contatti in target per la tua attività.  

45

IMPARA A VENDEREIMPARA A VENDERE  
SENZA VENDERESENZA VENDERE

F
R

E
E

B
IE

 L
IK

E
 A

 P
R

O



P
E

D
 Z

E
R

O
 A

N
S

IA
F

R
E

E
B

IE
 L

IK
E

 A
 P

R
O

Prenota una Video Call Gratuita Conoscitiva​

PRENOTA LA TUA VIDEO CALL GRATUITA

Senti di aver bisogno di un supporto per migliorare il posizionamento del tuo business o del
tuo Personal Brand, ma non sai da dove iniziare? 

Prenota una video call gratuita conoscitiva, raccontaci il tuo progetto, le tue esigenze, i
tuoi obiettivi e insieme valuteremo la soluzione migliore per te.

L’ obiettivo della video call è quello di capire se ci sono le condizioni per lavorare insieme ed
eventualmente formulare per te una proposta personalizzata.

https://www.naimagiovannini.com/freebie-ai-revolution-promo/ref/homefreebie/
https://calendly.com/naimagiovannini/video-call-gratuita-conoscitiva-lsf
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